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E- DOSYA KONUSU : Dogan Dagitim Satig ve Pazarlama A.$.’nin dagitimini

yapmakta oldugu yayinlar ile sair medya disi Urunlerin satig yetkisinin bayilere
devredilmesi islemine muafiyet taninmasi talebi.

F- DOSYA EVRELERI : Kurum kayitlarina 17.8.2005 tarih ve 5798 sayili giren
basvuru Uzerine 4054 sayili Rekabetin Korunmasi Hakkinda Kanun’'un 8. maddesi
uyarinca duzenlenen 6.1.2006 tarih, 2006-2-84/MM-06-AA sayili Menfi Tespit
Raporu, 20.1.2006 tarih, REK.0.06.00.00-130/9 sayili Bagkanlik énergesi ile 06-04
sayili Kurul toplantisinda gortsulerek karara baglanmistir.

G- RAPORTORLERIN GORUSU: ilgili raporda, Dogan Dagitim Satis ve Pazarlama
A.S’nin dagitimini yapmis oldugu yayinlar ile sair medya digi Uranlerin dagitim,
pazarlama ve satis yetkisinin bayilere devredilmesine iligskin Bayilik S6zlesmesi’nin,
Sozlegsme’nin 6.5. maddesinde bulunan “Satigsa sunulan yayinlarin perakende satis
fiyatlar1 yayincilar tarafindan belirlenir” ifadesinin s6zlesmenin tarafi sifati tagsimayan
tesebbuslere yonelik bir dizenleme getirmesi sebebiyle ve Soézlesme’ye bu haliyle
muafiyet taninmasi halinde takip eden donemde bu yondeki kararin amacini asacak
sekilde yorumlanarak tesebbuslerce yanlis uygulamalara sebebiyet verilebilecegi
gerekgesiyle, bu ifadenin ve buna bagli olarak maddenin devaminda yer alan “BAYi
kendisine bagl tali bayileri denetleyerek yayinlarin perakende satis fiyati Gzerinden
yayin sozlesmesi ve mevzuat hikumlerine uygun sekilde satimasini saglar.”
ifadesinin S6zlesme’den gikariimasi halinde 2002/2 sayili Dikey Anlasmalara iligkin
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Grup Muafiyeti Tebligi'nden vyararlanabilecedi, So6zlesme’nin 6.5 maddesinin
Sozlegsme’'den cikarilmamasi halinde ise bireysel muafiyet alamayacagi ifade
edilmistir.

H- INCELEME VE DEGERLENDIRME:
H.1. Taraflar Hakkinda Bilgi

Dosya mevcudu bilgilere gore; inceleme konusu sézlesme taraflarindan olan Dogan
Dagitim Satis ve Pazarlama A.S. (Dogan Dagitim) 27.5.2001 tarihinde; Yaysat A.S.,
Dogan Yayin Holding, Hurriyet Gazetecilik ve Matbaacilik A.S., Milliyet Gazetecilik
A.S., Simge Yayincilik A.$. ortakliginda kurulmus ve Dogan Holding binyesinde
dagitim, pazarlama ve bu islerle ilgili mali konulari ylUrutmekte olan bir girkettir.
Dogan Yayin Holding A.S. (DYH), gazete, dergi ve kitap yayimcihidi, TV ve radyo
yayinciligi, baski, yeni medya operasyonlari ve ticari program yapimcilidi ile medya
ve edlence sektorinde faaliyet gosteren bir Dogan Holding sirketidir.

Ana faaliyet konusu gazete ve dergi yayincihigl olan DYH halihazirda aralarinda
Hurriyet, Milliyet, Radikal, Posta, Fanatik, Referans ve Gdzcu olmak Uzere 8 ayri
gunluk gazete yayinlamaktadir. Bu yazili medya urunlerinin yani sira Dogan Holding
banyesinde bulunan “Dogan Burda Rizzoli” tarafindan 23 dergi ve yabanci
gazetelerin dagitimi da gergeklestiriimektedir. Bunlara ek olarak en ¢ok satan kitaplar
dizisinde pazar payinin %20’sini elinde tutan Dogan Kitap¢ilik 6nde gelen yayinci
sirketler arasindadir. Bu sayilanlar disinda Dogan Holding'in muzik yapimciligi ve
televizyon yayinciligi alanlarinda da faaliyetleri bulunmaktadir.

Anlagmanin diger taraflari ise Dodan Dagitim’in belirlemis oldugu cografi sinirlar
icinde anlasma konusu mallarin minhasir dagitimini tGstlenen tesebbuslerdir.

H.2. Anlagmanin Amaci ve Konusu

Bildirim formunda, 2002 yilinda basin sektorine iliskin yasanan mevzuat
degisikliklerinin  ertesinde Dogan Dagitim'in  bayilik  sisteminin  yeniden
yapilandiriimasi ihtiyacinin duyuldugu belirtilerek, yapilan c¢alismalar sonucunda
25.000 tali bayi ya da son kullanici erisim noktasini kapsayan bir otomasyon
sisteminin kuruldugu, bu kapsamda bagbayiliklerin bdlgelerinin blyultulerek, bayi
sayisinin 350°den 230’a indirildigi ifade edilmektedir. Yapilan yeni sézlesmeler ile
bayilik sisteminin bilhassa édemeler ve etik konular bakimindan gug¢lendiriimesinin ve
sozlesmelerin Turk Ceza Kanunu gibi yeni yasalar ve Maliye Bakanligi duzenlemeleri
ile getirilen yeni hukimlerle uyumlu hale getiriimesinin amaglandidi bildiriimektedir.

Bu cergcevede basvuruya esas teskil eden sdzlegsmenin konusunu, Dogan Dagitim’in
dagitimini yaptigi yayinlar ile sair medya digi Urlnlerin okur kitlesine istenilen
zamanda, istenilen miktarda ve dizenli olarak ulastirilmasini saglamak amaciyla
belirlenen cografi alanlarda son satis noktalarina dagitim, pazarlama ve satis
yetkisinin bayilere (basbayiler) verilmesi olusturmaktadir.

Bayilik anlasmasi medya digi Urunleri dagitimini da konu edinmekte ise de, Dogan
Dagitim’in portféytndeki Urtnler gbz 6nune alindiginda, anlagsmalarin 6zellikle gazete
ve dergi gibi medya urunlerinin dagitimina yonelik olarak yapildigi, anlasmalarda yer
alan pazarlama, dagitim, teslimat ve o6demeler gibi ¢cogu hukmdn bu Urlnlerin
pazarlanmasi ve satisina iliskin olarak duzenlendigi gorulmektedir.
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H.3. Dagitim Sisteminin Genel Ozellikleri

inceleme slrecinde degerlendirilen bilgi ve belgelerden Dogan Dagitim’in sisteminin
temel ozelliklerinin agagidaki gibi olustugu anlagiimaktadir.

Dogan Dagitim, merkezi istanbul olmak (izere, Tirkiye genelinde yayilmis alti bélge
muduarligu, 230 bayi ve bu bayilerin satis yapmakta oldugu 25.000 tali bayi ile Ulke
genelinde gazete, dergi, kitap ve GSM kontoér karti, CD, internet erisim paketi gibi
medya disi Urlnlerin pazarlama, planlama, dagitim ve satisini yapmaktadir.

Dogan Dagitim, dagitimini yapmis oldugu urtnleri, DYH blnyesinde bulunan
yayinevleri (Hurriyet, Milliyet, Posta, dergiler vb.), diger medya sirketlerine ait
yayinevleri (Turkiye, Zaman, Vatan ve muhtelif gazete ve dergi yayimcilari) ve
Turkcell, Avea gibi medya sektérinin disinda yer alan gesitli kaynaklardan tedarik
etmektedir. Diger bir ifadeyle Dogan Dagitim, DYH disindaki tesebbuslere ait
ardnlerin dagitimini da yapmaktadir.

inceleme konusu sézlesmenin karsi taraflarini olusturan sézi edilen 230 bayi
(basbayi), bayilik anlasmalarinda belirlenen cografi alan i¢inde kendisine bagl tali
bayilere veya son satis noktalarina Dogan Dagitim’in dagitim portféyinde yer alan
yayin ve diger UrUnlerin toptan satisini gerceklestirmektedir.

Tali bayiler ise, diger Urlnlerin yani sira bayilerden tedarik ettikleri Grlnlerin satisi ile
istigal eden, ticari faaliyet alanlarina gore gazete satis bufesi, mobo, kiosk, bakkal,
market, kirtasiye, benzin istasyonu vb. isimler alabilen isletmelerdir.

Dogan Dagitim, DYH bunyesinde bulunan kuruluslar ve diger isletmelerden temin
ettigi yayin ve diger birgok drina portfoyinde bulundurmaktadir. Bayilik
s6zlesmesinin “Yayin miktarinin belirlenmesi” baslikli 5.1. maddesinde dizenledigi
Uzere Dogan Dagitim, portfoyinde bulunan yayinlari bayinin talep ettigi miktar
Uzerinden bayiye gondermektedir. Dodan Dagitim tarafindan génderilen 13.10.2005
tarihli cevap yazisinda da, portfdyde yer alan drunlerin pazarlama planlarinin,
bagbayilerin satis potansiyelleri ve talepleri géz 6éninde bulundurularak hazirlandigi
belirtiimektedir.

Uriinler sirket merkezinden ya da bélge mudiirliiklerinden bayilere dagitiimaktadir.
Sozlesmenin 5.2. maddesinde urunlerin nakliye ve teslim kosullari belirlenmektedir.
Bu kosullara uygun olarak getirilen ve bayi tarafindan teslim alinan Urlnler
anlasmanin 5.3. hUkmune uygun olarak bayi tarafindan tali bayilere dagitiimakta ve
satisa sunulmaktadir. Bayilere ulasan UrUnler 6nceden belirlenmis olan rakamlar
dahilinde tali bayilere tevzi edilmektedir. Yayinlar paketler halinde tali bayilere teslim
edilirken bir onceki gunden kalan satilmayan vyayinlar da bayilere iade
edilebilmektedir.

Sozlesmenin 5.1. maddesinde, dagitim ve pazarlama sistemine uygun olarak suresi
icinde dagitildigi veya satisa sunuldugu halde satilmayan Urlnlerin bayilerce Dogan
Dagitim’a iade edilebilecegdi duzenlenmektedir. Bununla birlikte, bayi Urln iadesi
yaparken her yayin igin ilgili yayinevinin veya Dodan Dagitim’'in belirleyecegdi “yayin
iade marjina” uymakla yukumlududr. Diger bir ifadeyle, bayi sureleri dolduktan sonra
elinde kalan tium yayinlari degil, yayin siparisine gore belirlenen orandaki yayinlari
iade edebilmektedir. S6zlesme’de (m. 5.1/2), bayinin ihmali sonucu iade oranlarina
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uyulmamasi ve bu konuda yazili olarak uyarilmisg olmasina ragmen tekrarlanmasi
halinde bayinin, gerek fazla gerekse eksik siparis nedeniyle yayinevinin veya Dogan
Dagitim’in satis kaybindan kaynaklanan zararlari tazmin etmekle yukimlu olduguna
yer verilmigtir.

Bayilik sd6zlesmesinin “Satis Kari ve Tali Bayi Komisyonlar” baslikli 6.5 maddesinde
bayinin dagitim maliyetleri ve emsal yayinlar igin glinin piyasa kosullarina gore
olusan tarife Uzerinden yayini dagitmakla yukimll olduklari dizenlenmektedir.
Bildirim formunda da, bayi kazancinin s6zlesmede belirtilen faaliyetleri karsiliginda
elde edecekleri komisyon oldugu belirtiimistir. Ancak so6zlesmede, Ucretin miktari
veya komisyonunun orani hakkinda belirli bir duzenlemeye yer veriimemektedir.
Bunun yani sira, s6zlesmenin 6.1, 6.2 ve 6.3 maddelerinde, Dogan Dagitim'in
bayilere, bayilerin de tali bayilere yedi gunluk dénemler igin fatura duzenleyecekleri
ve fatura bedellerin taraflarca fatura kesim tarihini takip eden hafta icinde tahsil
edilecegi belirtilerek taraflar arasindaki mali iliski ortaya konulmaktadir.

H.4. ilgili Pazar

Gazete ve dergi dagitimi, sdreli yayinlarin yayin evlerinden c¢ikip tuketicilere
ulastinlmasina kadar olan faaliyetleri kapsamaktadir. Gazete ve dergi dagitiminda
abonelik sistemi ya da 6rgin dagitim olmak tGzere baslica iki ydontem bulunmaktadir.
Abonelik yoluyla dagitim segeneginde sureli ya da gunlik yayinlar okuyucularina
posta ya da kargo ile ulastirilmaktayken, 6rgin dagitim yonteminde bu materyaller
tuketiciye en yakin satis noktalarina kadar dagitici firmalarca ulastiriimakta tuketici
istedigi yayini satis noktasindan almaktadir. Ulkemizde, posta hizmetleri, cografi
kosullar, talep yapisi ve sureli yayinlarin 6zelliklerine bagli olarak érgun dagitim sekli
tercih edilmektedir.

Turkiye ¢apinda ulusal nitelikli sureli yayinlar okuyuculara genelde yayinevi, dagitim
sirketi, bayi, tali bayi olmak Uzere dort asamadan olusan bir hizmet zinciri ile
ulastinimaktadir. Yayinlar yayinevi tarafindan basildiktan sonra alt seviyede
dagitimin saglanmasi amaciyla dagitim sgirketlerine teslim edilmektedir. Dagitim
sirketlerine ulastirilan yayinlar uygun ulagim araclari ile ilgili bolge mudurluklerine
gonderilmekte bunun ardindan ise urunler bolge muadurltkleri vasitasiyla bayiliklere,
buradan da nihai tuketicilerin erisiminin saglanacagi tali bayilere ulastirilmaktadir.

H.4.1. ilgili Uriin Pazan

inceleme konusu bayilik sézlesmesi medya ve medya digi triinlerin dagitimina iliskin
olmakla birlikte, yukarida s6zu edildigi Uzere s6zlesmenin agirlikli olarak gazete ve
dergiden olugsan medya durunlerinin dagitimini duzenledigi ve Dogan Dagitim’'in
baslica faaliyet alaninin “gazete ve dergi dagitimi” oldugu g6z énune alindiginda, ilgili
uriin pazari “gazete ve dergi dagitimi pazari” olarak belirlenmigtir.

Gazete ve dergi dagitimi; yayinevi tarafindan dagitim sirketine teslim edilen
mevkutenin son satis noktalarindan okuyucuya ulastiriimasina kadar olan hizmeti
kapsamaktadir. Dolayisiyla, gazete ve dergi dagitimi pazari, dagitim sirketlerini, ana
bayileri ve son satis noktalarini kapsamaktadir.

Kapsam ekonomilerinden faydalanmak amaciyla, incelenen bayilik sézlesmesinde de
oldugu Uzere, ayni dagitim kanali Uzerinden, mevkutenin yaninda pil, ¢akmak,
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internet erisim CD’si gibi medya disi birtakim Grunlerin dagitimi da yapilabilmektedir.
Medya digi Uranlerin dagitimi, sézlesmenin asil konusunu teskil etmemekte ve basin
aranleri dagitimi mekanizmasinin temel isleyisinin diginda kalmaktadir. Bu nedenle,
etkilenen pazar olarak nitelendirilebilecek olan medya digi urlnlerin dagitimi, ilgili
pazar olarak tanimlanan “gazete ve dergi dagitimi pazar” ile ilgili yapilacak
degerlendirmeyi etkilememektedir.

H.4.2. ilgili Cografi Pazar

incelenen bayilik sdzlesmesinin konu edindigi gazete ve dergi dagitimi faaliyetinin
yurt c¢apinda gergeklestirilecegi ve Turkiye sinirlari igerisinde rekabetin
farklilagmasina neden olacak bir durum bulunmamasi dikkate alinarak ilgili cografi
pazar “Tirkiye Cumhuriyeti sinirlar” olarak tespit edilmistir.

I. YAPILAN TESPITLER VE HUKUKi DEGERLENDIRME
I.1. Anlagmanin Hukuki Niteligi

Yukarida yer verilen bilgiler, Dogan Dagitim ile bayiler arasindaki inceleme konusu
bayilik s6zlegsmesinin, dagitim zincirinin farkh seviyelerinde faaliyet gosteren iki
tesebblsin arasinda medya ve medya disi birtakim Urlnlerin alimi, satimi ve
yeniden satimini dizenlemek amaciyla yapilan ve “2002/2 sayili Dikey Anlagmalara
lliskin Grup Muafiyeti Tebligi’nin (2002/2 sayil Tebli§) kapsam baslikli 2. maddesinde
tanimlanan dikey nitelikli bir anlagsma oldugunu gostermektedir.

Bildirim formunda ve 9.12.2005 tarihli cevap yazisinda, so6zlesme ile medya
urunlerine iliskin olarak bayilere sadece Urunlerin dagitimina iligkin yetki verildigi,
bayilerin belirli bir komisyon karsiliginda bu isi yaptiklari, GrGnlerin fatura ve irsaliye
ile bayi ve tali bayiye teslim edilmesi sebebiyle aradaki hukuki iligkinin mulkiyetin
naklini iceren bir satis s6zlesmesi gibi gérinmesine karsin, gerek Dogan Dagitimin
gerekse bayilerin drtnlerin malkiyetini devralmak suretiyle satisa sunmalarinin s6z
konusu olmadigi, fatura ve irsaliyenin vergi mevzutindan kaynaklanan nedenlerle
dizenlendigi, yapilan isin yayinciya ait basili Urinin dagitimindan ibaret oldugu,
yipranmis/eksik/satilmayan Urlnler gibi her tarli hasar ve zararin yayinevine ait
oldugu ifade edilmektedir. Bu sebeplerle bayinin faaliyetinin yayinevinin nam ve
hesabina satis yapmaktan ibaret oldugu belirtiimektedir. Bu iddiayr desteklemek
Uzere ayrica satis potansiyeli dusuk bolgelerdeki bazi bayilere ciro destegi
saglandigi, yangin, dogal afet gibi sebeplerle bayinin kusuru olmaksizin yayinlarin
zayi olmasi hallerinde yayinevinin zarari karsiladigi bilgilerine de yer verilmektedir.

Dogan Dagitim tarafindan ileri strGlen bu bilgiler, bayilerin acente olarak faaliyet
gOstermekte olup olmadiklari hususunu gindeme getirmektedir. Bilindigi Uzere,
muvekkili hesabina aracilik eden acentelere getirilen sinirlamalar genellikle 4054
sayili Kanun’un 4. maddesi kapsaminda kabul edilmediklerinden muafiyet rejiminin
de konusu olamamaktadirlar. Bu sebeple o6ncelikle taraflar arasindaki iligkinin
niteliginin tespit edilmesi gerekmektedir.

Rekabet hukuku bakimdan acentelik iligkisinin tespitinde, tesebbisin kimin nam ve
hesabina hareket ettigi ile ilgili faaliyete iliskin olarak mali veya ticari bir risk alip
almadigi 6nem tasimaktadir. Bu dogrultuda, bir tesebblsin, inceleme konusu
0zelinde bayinin, acente sifatiyla hareket edip etmedigini Turk Ticaret Kanunu’nun
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116 vd. maddeleri ile 2002/2 sayili Dikey Anlagmalara lliskin Grup Muafiyeti
Tebligi'nin Agiklanmasina Dair Kilavuz'da (Kilavuz) duzenlenen hususlari g6z dnine
alarak degerlendirmek uygun olacaktir.

- Bayinin kimin nam ve hesabina islem yaptigi

Acenteler muvekkili nam ve hesabina sodzlesmelere aracillk eden ya da bizzat
stzlesmeleri yapan tesebbuslerdir. incelenen bayilik s6zlesmesinde bu sekilde bir
aracilik faaliyetinde bulunduguna dair hikim bulunmamaktadir. Bunun yani sira,
13.10.2005 tarihli cevap yazisinda da, bayi ile tali bayi arasindaki hukuki iligkinin
Dogan Dagitim disindaki bir islem oldugu, bunlar arasindaki sézlesmelerin kendi
aralarindaki mal alim satimindan dogan ticari bir iligski oldugu agikga belirtiimektedir.
Bu gorisu destekler sekilde, 9.12.2005 tarihli cevap yazisinda da, bayinin tali
bayisine gonderdigi Urunlerin ticari riskinden sorumlu oldugu, bayinin bu riski goz
onune alarak tali bayiden nakdi teminat alabileceg@i, 6demesini yapmayan tali bayinin
gerekli uyarilardan sonra nakdi teminatinin borcuna mahsup edilerek bayi tarafindan
ticari iligskinin sonlandirilabilecedi belirtilemektedir. Bu bilgiler, bayinin tali bayi ile
s6zlesmeleri yayinevi ya da Dodan Dagitim nam ve hesabina degil dogrudan kendi
nam ve hesabina yaptigini gostermektedir.

- Bayinin aldigi ticari ve mali risk

Kilavuzda, acentenin muvekkili hesabina faaliyette bulunurken ticari veya mali risk
alip almadigi belirlenirken her ticari faaliyetin sinirli da olsa bir risk tasidiginin dikkate
alinarak her olayin kendi ozellikleri c¢ercevesinde incelenmesi gerektigine yer
verilmigtir.

Acenteler, faaliyetlerini belirli bir komisyon ya da Ucret karsiliginda yapan
tesebbuslerdir. Diger bir ifadeyle acentelerin geliri Grlnlerin alimi ve tekrar satimi
arasindaki fiyat farkindan olusmaz. Bu durum acentelerin ticari risk almamalarini
saglayan bir unsurdur. Bayilik s6zlesmesinin “Satis Kari ve Tali Bayi Komisyonlari”
baslikh 6.5 maddesinde Dogan Dagitim ve bayinin mustereken Basin Kanunu
hakimleri geregince dagitim maliyetlerini ve emsal yayinlar i¢in gunun piyasa
kosullarina gore olusan tarife Uzerinden yayini dagitmakla yukimli olduklari
dizenlenmektedir. Bu hukum ile bayinin belirli bir Gcret Uzerinden dagitim yapacagi
anlasilimakla birlikte alacagi ucretin miktari veya komisyonunun orani hakkinda belirli
bir dizenlemeye yer verilmedigi gorliimektedir.

Bununla birlikte, s6zlesmenin mali haklari dizenleyen 6.1, 6.2 ve 6.3 hukimlerinde
bayinin Dogan Dagitim tarafindan periyodik olarak godnderilen faturalara karsilik
olarak her haftanin Carsamba gunu cari hesap kayitlarina gére olusan borcunu
O0deyecegi, 6deme gununde kismen veya tamamen ddenmeyen borca hangi oranda
faiz igletilecegi belirtilerek, bayilerin belirlenen miktarlarda nakdi ve gayrinakdi teminat
vermekle yukumlu olduklari dizenlenmektedir.

Ayni yonde 13.10.2005 tarihli cevap yazisinda da, bayilerin gunlik, haftalik, aylik ve
daha uzun periyodlu yayinlari iade alim gunlerine kadar vadeli aldiklari, bu vade
riskleri karsiliginda bayilerin bir ay boyunca aldiklari yayinlarin belirli bir oranina
karsilik gelen miktari nakit teminat olarak verdikleri, nakit olarak tahsil edilemeyen
teminatlar icin de teminat mektubu, ipotek gibi ek teminatlar alindigi ifade
edilmektedir. Bu durum, 9.12.2005 tarihli cevap yazisinda belirtilen, bayinin tali
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bayisine gonderdigi Urunlerin ticari riskinden sorumlu oldugu, bayinin bu riski g6z
onune alarak tali bayiden nakdi teminat alabileceg@i, 6demesini yapmayan tali bayinin
gerekli uyarilardan sonra nakdi teminatinin borcuna mahsup edilerek ticari iligkinin
sonlandirilabilecegi bilgisiyle birlikte ele alindiginda, bayilerin ilgili faaliyet sebebiyle
almis olduklari ticari riski agikga ortaya koymaktadir.

Bunlarin yani sira, yukarida belirtildigi Uzere, her ne kadar sbzlesme ile, bayilerin
suresi icinde dagitildigi veya satisa sunuldugu halde satilmayan Urunleri Dogan
Dagitim’a iade edilebilecedi dizenlenmis ise de, sbzlesmenin ayni maddesi ile (m. 5)
bunun belirli bir iade marjina tabi kilinmig olmasi ve buna uyulmamasi durumunda
Dogan Dagitim ya da yayinevinin ugrayacagi zarardan bayinin sorumlu tutulmasi da,
bayinin sdzlesmelere sadece aracilik etmekle kalmayip pazarlama, satis gelistirme
faaliyeti sebebiyle ticari bir risk almakta oldugunu da ortaya koymaktadir.

Yukarida yer verilen s6zlesme hikumleri ile bildirim formu ve cevap yazilarinda yer
verilen bilgiler, bayinin Dogan Dagitim'dan aldigi Grinleri kendi nam ve hesabina tali
bayilere sattigini, tali bayinin bayiden aldidi tGrlnler karsihginda yayinci ya da Dogan
Dagitim’a degil bayiye borglanmakta oldugunu, bdylece tali bayi borcunun bayinin
hesabinda olustugunu gostermektedir. Diger bir ifadeyle, bayi tali bayiyle yapmig
oldugu ticari faaliyetin riskini timayle Ustlenmis bulunmaktadir. Bu sebeple, Dogan
Dagitim ile bayi arasindaki iligskinin acentelik iligkisi olarak kabul edilebilmesi mumkuin
degildir.

Bu bakimdan Dogan Dagitim ile bayi arasindaki anlasmanin munhasir bir dagitim
anlasmasi oldugu ve 4054 sayili Kanun'un 4. maddesi kapsaminda incelenmesi
gerektigi anlasiimaktadir. Asagida ilgili anlasma oncelikle 2002/2 sayili Teblig
kapsaminda degerlendirilecektir.

I.2. Anlagmanin 2002/2 sayil Teblig Bakimindan Degerlendirilmesi

Bildirim formunda so6zlesmenin 6.5. maddesi disinda 2002/2 sayii Teblig
kapsaminda oldugunun dadsunuldigu ifade edilmektedir. S6zlesmenin s6z konusu
maddesinde satisa sunulan yayinlarin ve diger medya digi Urunlerin fiyatlarinin
belirlenmesine iliskin hukimlerin bulundugu gérulmektedir. Bu madde hukmuine gore
satisa sunulan yayinlarin perakende satig fiyati bu yayinlarin yayincilari tarafindan
belirlenmektektir. Bu bolumde 2002/2 sayili Teblig bakimindan sézlesmenin 6nem
arz eden maddeleri incelenmektedir.

1.2.1. Munhasirlik (Bolgesel Munhasirlik)

Sozlesmenin “Bayilik Bolgesi” baglikli 3. maddesinde bayinin sézlesmede belirlenen
cografi sinirlar iginde dagitim ve pazarlama yetkisine sahip oldugu belirtimekte ve
bayinin kendi bayilik bolgesi disinda aktif satis yapamayacagi vurgulanmaktadir.

2002/2 sayili Teblig'in 4. maddesinde, alicinin musterilerince yapilacak satislari
kapsamamasi kaydiyla, saglayici tarafindan kendisine veya bir aliciya tahsis edilmis
munhasir bir bolgeye ya da minhasir musteri grubuna yapilacak aktif satiglarin
kisittanmasi yonundeki sdzlesme hukUmlerinin sézlesmeyi grup muafiyeti kapsami
digina c¢ikarmayan kisittamalardan oldugu duzenlenmektedir. Dolayisiyla, bayilik
s6zlesmesinin s6z konusu maddesiyle getirilen munhasirlik ve aktif satis yapma
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yasagl saglayici tarafindan aliciya getirilebilecek bir yukamlUlik olarak kabul
edilebilmektedir.

1.2.2. Rekabet Etme Yasagi

Sozlesmenin 4.5. maddesinde, munhasir dagitima iligkin hukumlere yer verildigi
gorilmektedir. S6z konusu madde hukmulne gore; “sézlesmenin ydriirliikte kaldigi
stirece Dogan Dagitim’in yazili izni bulunmadik¢a bayi bir baska yayinevinin
yayinlarini veya bir baska duriin veya hizmet dagiticisinin lriin ve hizmetlerini
dagitiimak/pazarlanmak lizere kabul edemez, dagitamaz, satisa arz edemez veya
benzeri bir sekilde bunlarin dagitiimasina/pazarlanmasina aracilik etmek (lizere
faaliyet gésteremez, bayilik kabul edemeZz’.

Bilindigi Uzere, 2002/2 sayili Teblig'in s6zlesmelerdeki rekabet etmeme yukimlulugu
hakkindaki 5. maddesinin (a) bendinde, aliciya belirsiz sureli ya da bes yili asan
rekabet etme vyasagi getiriimesine muafiyet taninmayacagdi duzenlenmektedir.
inceleme konusu sozlesmenin bes yil gecgerli olmak lizere imzalanmis oldugu ve
yenilenmesinin taraflarin yazili mutabakatina baglanmis oldugu g6z 6nlne
alindiginda, s6zlesmede yer alan rekabet etme yasaginin Tebli§’deki dizenlenmeye
uygun oldugu ve muafiyetten yararlanabilecegi anlasiimaktadir.

Bunun yani sira bildirim formu ve cevap yazilarinda ifade edilen ve yukarida yer
verilen bazi bilgiler de s6z konusu yasagin olasi rekabeti kisitlayici etkilerinin
degerlendiriimesi bakimindan 6nem kazanmaktadir. Oncelikle belirtmek gerekirse,
Dogan Dagitim sadece DYH durUnlerinin dagitimini yapmamaktadir. Halihazirda
Dogan Dagitim kanaliyla Vatan, Turkiye, Zaman, Milli Gazete gibi diger yayincilara
ait yayinlar da dagitilmaktadir. Herhangi bir yayinevinin Dogan Dagitim ile ticari
sartlarda mutabik kalmasi halinde yaymininin dagitiimasi 6ninde bir engel
bulunmamaktadir. Kaldi ki, ilgili pazarda faaliyet gosteren diger tesebbis olan
Merkez Dagitim Pazarlama Sanayi ve Ticaret A.S. kanalliyla da Dodan Dagitim
tarafindan dagitiimayan yayinlar son kullanicilara ulastiriimaktadir. ikinci olarak,
bayilerden bu konuyla ilgili olarak ulusal yayinlarin dagitimi ile ilgili herhangi bir talep
gelmedigi, bolgesel ve yerel yayinevlerine ait yayinlari dagitma taleplerine ise olumlu
yanit verildigi Dogan Dagitim’'in 9.12.2005 tarihli yazisinda belirtilmistir. S6z konusu
yazida, bdyle bir yazili izin mekanizmasi ile, dagitiimasi istenen Urunlerin yasal
olarak dagitilmaya uygun olup olmadiklarinin tespit edilmesinde bayilere yardimci
olmanin amaglandigi ifade edilmigtir. Konuyla ilgili olarak belirtiimesi gereken Gguncu
bir husus ise, tali bayilerin herhangi bir yayinevi ile munhasir ¢alismalari gibi bir
kisittamanin getirilemiyor olmasi nedeniyle, son kullanicilara herhangi bir yayinin
ulasmasinin dnunde bir engel olmamasidir. Diger bir ifadeyle, tali bayiler istedikleri
urinu satabilmektedirler. Nitekim 5187 sayili Basin Kanununun 23/2 maddesi
uyarinca, perakende satis yapan son saticilarin diledikleri dagitim kurulusuyla
anlasip diledikleri yayini satma haklari bulunmaktadir.

Sozlegsmenin 7.2. maddesinde ise, bayinin s6z konusu sézlesmenin herhangi bir
nedenle sona ermesinden itibaren bir takvim yili boyunca ayni isyerinde benzer bir
faaliyet yapamayacagi, yaptirmayacagi, igyerini ayni faaliyette bulunacak kimselere
devir veya temlik edemeyecegi, ayni isyerinde ayni faaliyeti surdurmek Uzere
kurulmus veya kurulacak sirkette yoneticilik, ortaklik muadurlik veya sirketin fiilen
idaresi ile gorevli olarak is yapamayacagi hukim altina alinmistir.
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2002/2 sayili Teblig’in 5/1 (b) hukminde, anlagsmanin sona ermesinden sonraki
doéneme iligkin olarak, aliciya getirilen mal ya da hizmetin Uretilmesini, satin almasini,
satmasini ya da vyeniden satmasini yasaklayan dogrudan ya da dolayl
yukumlaltklerin grup muafiyetinden yararlanamayacagi duizenlenmigtir. Bununla
birlikte, Teblig’in ayni bendinin ikinci paragrafinda bu tur bir yasaklamanin anlasma
konusu mal ya da hizmetlerle rekabet halindeki mal ve hizmetlere iliskin olmasi,
anlasma suresince alicinin faaliyette bulundugu tesis ya da arazi ile sinirli olmasi ve
saglayici tarafindan aliciya devredilen know-how’i korumak igin zorunlu olmasi
kosullariyla, aliciya anlagmanin sona ermesinden itibaren bir yili asmamak kaydiyla
rekabet etmeme yukimlulagu getirilebilecegine yer verilmigtir.

inceleme konusu bayilik anlasmasinin séz konusu maddesi ile sdzlesmeye iligkin
diger kosullarin Tebli§’in yukarida belirtilen hikmuinde yer verilen sartlari saglamis
oldugu anlagiimistir.

1.2.3. Teknik Bilginin Kullanimi

Sozlesmenin 7. maddesinde, Bayi’'nin sirket tarafindan kendisine iletilen know how,
marka, patent, telif hakki, ticari sir veya diger hukuki korumalar icin uygun olsun
olmasin, bunlarla sinirli olmamakla birlikte her turll iyilestirme fikri icat, yontem ve
her turl yenilik dahil kendisinin yazdigi, buldugu, gelistirdigi, yapmayi ve uygulamaya
doktagu veri tabani, bilgisayar programlari ve bunlarin dokimanlari, sifreleme
teknikleri, prosesler, reklam, ambalajlama ve pazarlama planlari, Grtn planlari, teknik
planlar, is stratejileri, stratejik ittifaklar ve ortaklar, mali bilgiler, Grlin ve servislere ait
veriler, her turli yontem ve prosesler, tahminler, personel bilgileri, musteri listeleri,
ticari sirlar, Urin tasarim kabiliyetleri, sartnameler, dagitim kanal ve prosesleri ve
benzeri bilgileri gizli tutmayi, 3. kisilere agiklamamayi, bunlari kendi veya 3. kisiler
menfaatine kullandirmama yukimlalagua altinda bulundugu dizenlenmektedir.

S0z konusu sodzlesme maddesi ile, bayiye s6zlesme geregdince igin yurutulmesine
iliskin olarak kullanim hakki devredilebilecek know-how, marka, patent, telif hakki gibi
fikri haklarin gizliliginin korunmasi, bu haklarin ve ticari sirrin 3. Kkisilere
aciklanmamasi ve bunun yani sira bayinin faaliyet konusuyla ilgili olarak ortaya
clkaracagi her tarl0 iyilestirme, bulus, yontem, veri tabani, bilgisayar programi,
ambalajlama ve pazarlama planlari gibi fikri Grin ya da bilginin de bayi tarafindan
kullanilamayacagi ve 3. kisilerin kullanimina sunulamayacagi dizenlenmektedir.

Kullanimi devredilen fikri hak ve bunun digindaki ticari bilginin ve ticari sirrin
sozlesme taraflari disindaki kisilere aciklanmamasi sodzlesmelerde siklikla
karsilagilan, érnegin patentlere 6zgu olarak 551 sayili Patentin Korunmasi Hakkinda
Kanun Hukminde Kararname’nin 89. maddesinin ikinci fikrasinda lisans alana
getirilen bir yukimlUlik olarak acgikca duzenlenen hikimlerdendir. Maddenin,
kullanimi devredilen haklarin gizli tutulacagi ve 3. kisilere agiklanmayacagi yonundeki
hikmU bu bakimdan rekabeti kisitlayici bir etki yaratmamaktadir.

Bununla birlikte, anilan s6zlesme hikmuyle bayiye getirilen, yaptigi iyilestirmelerini
ve diger buluglarini da kullanamayacagi ve 3. kigilere kullandirmayacagi yonundeki
dizenlemenin ayrica incelenmesi gerekmektedir. Bu hukimle esasen, bayinin
dagitim ve pazarlama faaliyetini gergeklestirirken kendisine verilmis bulunan is
modelini gelistirmesi halinde bu yeni modelin ya da olusturdugu musteri listesinin,
dagitim kanallarinin, dagitim yonteminin, ambalajlama ve pazarlama planlarinin;
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baska bir anlatimla faaliyet konusuyla ilgili yaptigi cesitli gelistirme ve yeniligin bayi
ya da 3. kigilerce kullaniimasinin engellenmesi amaglanmaktadir. Boylece Dogan
Dagitim ile bayi ve 3. kisilerin rekabet etmesinin 6nline gecilmesi 6ngorulmektedir.

SO0z konusu sozlesme maddesindeki gibi, alternatif dagitim yodntemlerinin
kullanilmasinin engellenmesine iligkin yukumlulUkler, bazi kosullar altinda pazarin
kapanmasi riskini dogurabilecegi gerekgesiyle dikkatle incelenmektedir. Bununla
birlikte, teknik bilgi devrinin s6zlesmenin esasli unsurunu olusturmadigi, s6zlesme
konusu faaliyet alanina iligkin teknoloji ya da teknik ticari bilginin pazarda kayda
deger bir kapama etkisi yaratacak nitelik tasimadigi ve yasagin sézlesme slresi olan
bes yil ile sinirli oldugu g6z ontne alindiginda ilgili hUkmun anlasmayi1 2002/2 sayili
Teblig ile taninan grup muafiyeti kapsami digina ¢ikarmayacagl sonucuna
ulasiimistir.

1.2.4. Fiyat Tespiti ve Denetim

Yukarida da yer verildigi Uzere, sb6zlesmenin 6.5. maddesinin birinci fikrasinda
sbzlesme kapsaminda dagitilacak udrunlerin satis fiyatiyla ilgili olarak asagidaki
hikme yer verilmigtir:

“Satisa sunulan yayinlarin perakende satis fiyatlari yayincilari tarafindan
belirlenir. SIRKET (Dogan Dagitim) ve BAYI miistereken Basin Kanunu
hiukdamleri geregince dagitim maliyetlerini ve emsal yayinlar igin glniin piyasa
kosullarina gére olusan tarife (izerinden yayini dagitmakla yiikimlidir. BAYI
kendisine bagl tali bayileri denetleyerek yayinlarin perakende satis fiyati
lizerinden yayin sézlesmesi ve mevzuat hikimlerine uygun gsekilde
satilmasini saglar.”

Sozlegsmenin bu hukmu, bir taraftan bayilerin yapacaklari dagitim faaliyeti sebebiyle
ucrete hak kazanacaklarini hukme baglarken, diger taraftan da yayincilar ve tali
bayilere yonelik olarak fiyata iliskin bir takim diizenlemeler getirmektedir.

2002/2 sayili Teblig'in 4/a hUkmunde, dikey anlagsmalarda yer alan, “Alicinin kendi
satis fiyatini belirleme serbestisinin engellenmesi” yonindeki sinirlamalar
anlasmalarin bu Teblig ile taninan muafiyetten yararlanmalarina engel olan
duzenlemelerden biri olarak belirlenmistir. Bununla birlikte, taraflardan herhangi
birinin baskisi veya tesvik etmesi sonucu sabit veya asgari satis fiyatina
donusmemesi kosuluyla, saglayicinin azami satis fiyatini belirlemesi veya satis
fiyatini tavsiye etmesinin muamkin oldugu Teblig'in ayni hukminde dizenlenmistir.
Bu cercevede, anlasmanin 2002/2 sayili Teblig ile saglanan muafiyetten
yararlanabilmesi i¢in s6z konusu maddesinin bu Teblig hikmul ile uyumlu hale
getirilmesinin zorunlu oldugu sonucuna ulasiimistir.

Anlasmanin 6.5. maddesinde medya disi Urlnlerde, Dogan Dagitim’in masteri ile
olan so6zlegsmesi, urunun niteligi ve gerek Dogan Dagitim’in gerekse musterinin
serbest piyasadaki rekabet imkanlarina halel getirmemek kosulu ile satis ve dagitim
yapilacagl Uzerinde anlagsma saglandigi gortulmektedir. Bu sebeple, bu dizenleme
Teblig ile uyumludur.

10
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1.3. Anlagmanin 4054 sayili Kanun’un 5. maddesi Bakimindan Degerlendirilmesi

Bayilik S6zlesmesi’'nin yukarida ifade edildigi sekilde, 2002/2 sayili Teblig ile uyumlu
hale getiriimemesi halinde, mevcut haliyle 4054 sayili Kanun’'un 5. maddesi
kapsaminda bireysel muafiyet alip alamayacag! hususu asagida
degerlendiriimektedir.

1.3.1. Mallarin uretim ve dagitiminda iyilesme ya da ekonomik veya teknik
gelisme saglama zorunlulugu

Gazete ve dergi dagitim faaliyeti, dlcek ve kapsam ekonomilerinin etkin oldugu bir
faaliyet olup, belirlenmis bir bolgede tek bir bayinin tali bayilere gazete ve derqgi
dagitmasi, o bdlgede ayni drlnlerin daditiminin birden fazla bayi tarafindan
gergeklestiriimesinden daha verimli bir yoldur. Ornegin kisitli bir zaman diliminde bir
dagitict aracin belirli bir caddede bulunan noktalara herhangi bir Granan dagitimini
yapmasl, o caddeye birden fazla aragla ve dolayisiyla birbirleriyle kesisen rotalar
Uzerinden dagitim yapmaktan daha verimlidir. Oncelikle ve o6zellikle gazetelerin
dagitiminin 3-4 saat gibi kisith bir zaman diliminde yapilmasi gerektigi ve bu
gazetelerde en guncel haberlerin bulunma zorunlulugu dikkate alindiginda ulkenin
tumanda kapsayan, etkin ve hizli bir dagitim sistemi kurmanin 6nemi daha iyi
anlasilacaktir. Her ne kadar gunlik sureli yayinlarin disindaki yayinlar igcin zaman
kisiti bu kadar belirleyici olmasa da bu tir yayinlarin da etkin bir sekilde dagitiminin
yapilabilmesi i¢cin munhasir bir dagitim sisteminin kurulmasi ya da mevcut bir
munhasir dagitim sistemi vesilesiyle gazete digindaki sureli yayinlarin dagitiminin
yapilmasi daha etkindir. Boylelikle saglanan maliyet avantaji nedeniyle, hem dagitim
yapan tesebbuslerin Urin basina aldigi komisyon azalacak hem de, bayiler
kendilerine getirlen muldnhasirligin avantajlarini  dagitim kanallarinin  etkinligini
artirmak Uzere kullanabileceklerdir.

1.3.2. Tuketicinin yarar saglamasi

Bir bolgede sadece bir bayi ile ¢alisiimasi sonucunda dagitim sirketinin maliyetleri
azalacak, bu azalma sirketin dagiticinin yayincilardan aldigi komisyonlarina ve
dolayisiyla yayincilar tarafindan belirlenen fiyatlara da olumlu bir sekilde
yansiyacaktir. Bunun yani sira, bu sekilde ortaya c¢ikacak maliyet avantajlari
yayincilarin Urtnlerin sayfa sayilarini veya urlnle birlikte verilen ekleri artirmalarini
saglayarak s6z konusu etkinlik artisinin tlketicilere yansimasini da mudmkin
kilabilecektir. Bu sebeple, muafiyet verilebilmesi i¢in aranilan ikinci olumlu kosulun da
saglandigi anlasiimaktadir.

1.3.3. ilgili piyasanin 6nemli bir béliimiinde rekabetin ortadan kalkmamasi

Dogan Dagitim’in bayileri ile yaptigi s6zlesmeler neticesinde pazardaki rekabetci
yap! herhangi bir sekilde zarar gérmemektedir. ilgili Griin pazarinda halihazirda ikinci
bir tesebbis mevcuttur. Bu tesebbis de hem igerisinde bulundugu ekonomik
batlnlikte yer alan tesebbusler tarafindan yayimlanan gazete ve dergiler, hem de
diger yayin organlar tarafindan yayimlanan gazete ve dergileri dagitabilmekte,
dolayisiyla son kullaniciya herhangi bir  Grindn ulasmasinda  sikinti
yasanmamaktadir.

11
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Sozlegsmenin 4.5. maddesinde munhasir dagitima iliskin hukimlere yer verildigi
gorulmektedir. S6z konusu madde hukmulne gore; “sézlesmenin ydriirliikte kaldigi
stirece Dogan Dagitim’in yazili izni bulunmadik¢a bayi bir baska yayinevinin
yayinlarini veya bir baska driin veya hizmet dagiticisinin driin ve hizmetlerini
dagitiimak/pazarlanmak lizere kabul edemez, dagitamaz, satisa arz edemez veya
benzeri bir sekilde bunlarin dagitiimasina/pazarlanmasina aracilik etmek (izere
faaliyet gésteremez, bayilik kabul edemez’. Bu hikme gore Bayiler 6ncelikle Dogan
Dagitim tarafindan hazirlanmig portfoy icerisinde bulunan yayinlari dagitmaktadir.

Yukarida da ifade edildigi Uzere, Dogan Dagitim tarafindan sadece DYH UrUnlerinin
dagitimi yapilmamaktadir. Halihazirda Dogan Dagitim kanaliyla Vatan, Turkiye,
Zaman, Milli Gazete gibi diger yayincilara ait mevkute de dagitilmaktadir. Herhangi
bir yayinevinin Dogan Dagitim ile ticari sartlarda mutabik kalmasi halinde yayinini
dagitmasinin onunde bir engel bulunmamaktadir. Esasen, ilgili pazarda faaliyet
gosteren diger tesebbus olan Merkez Dagitim kanaliyla da yayinlar son kullanicilara
ulastinimaktadir. Ayrica, Dogan Dagitim tarafindan, bayilerden bu konuyla ilgili
olarak; ulusal yaynlarin dagitimi ile ilgili herhangi bir talep gelmedigi, bolgesel ve
yerel yayinevlerine ait yayinlari dagitma taleplerine ise olumlu yanit verildigi adi
gecen tesebblsun 9.12.2005 tarihli yazisinda belirtilmistir. Konuyla ilgili olarak
belirtiimesi gereken bir diger husus ise, tali bayilerine herhangi bir yayinevi ile
munhasir calisacaklari yoninde bir kisittamanin getiriimemesi nedeniyle, son
kullanicilara herhangi bir yayinin ulagmasinin éninde engel olmamasidir. Diger bir
ifadeyle, tali bayiler istedikleri GrinU satabilmektedirler. Nitekim 5187 sayili Basin
Kanununun 23/2 maddesi uyarinca, perakende satis yapan son saticilarin diledikleri
dagitim kurulusuyla anlasip diledikleri yayini satma haklari bulunmaktadir.

1.3.4 Anlagsmadan beklenen faydanin saglanabilmesi igin rekabetin zorunlu
olandan daha fazla kisitlanmamasi

Muafiyet degerlendirmesi yapilan bir anlagsmada yer alan tum rekabet
kisittamalarinin, dretimin, dagitimin gelismesi ya da ekonomik veya teknik gelismenin
saglanmasi ve bu iyilesmeden tuketicilerin yararlanabilmeleri i¢in zorunlu olmalidir.

Dogan Dagitim bayilik s6zlesmelerinde yer alan rekabet kisitlamalarindan, bayilere
belirli munhasir bolgeler verilmesi ve anlagsma suresince bayinin Dodan Dagitim’in
yazili izini olmadikga baska yayinevlerinin drtnlerinin dagitimini yapamamasi, bu tur
dagitim anlagmalarindan, yukarida s6zu edilen faydalarin saglanabilmesi icin gerekli
olabilmektedir. Bu nedenle, 2002/2 sayili Grup Muafiyeti Tebligi'nde s6z konusu
rekabet kisitlamalari grup muafiyeti kapsamina dahil edilmistir. Daha 6ncede ifade
edildigi Uzere, s6zlesme ile bayilere getirilen, belirlenmis perakande satis fiyatlarina
tali bayilerce uyulup uyulmadigini denetleme yukimlGligu sézlesmenin grup
muafiyeti kapsami disina ¢ikmasina neden olmaktadir. S6z konusu hikam, Dogan
Dagitim tarafindan yuratilen dagitim faaliyetinde iyilesme saglanmasi igin zorunlu bir
hikim degildir. Bu sebeple, “Satisa sunulan yayinlarin perakende satis fiyatlari
yayincilari tarafindan belirlenir.” ifadesi ile “BAYI kendisine bagl tali bayileri
denetleyerek yayinlarin perakende satig fiyati (zerinden yayin sézlesmesi ve
mevzuat hiikiimlerine uygun gsekilde satiimasini saglar.” hukmd nedeniyle anilan
sozlesmenin bireysel muafiyet alabilmesi mumkun degildir.
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J. SONUC

Duzenlenen rapora ve incelenen dosya kapsamina gore, Dogan Dagitim Satis ve
Pazarlama A.S.’nin dagitimini yapmis oldugu yayinlar ile sair medya disi urinlerin
dagitim, pazarlama ve satis yetkisinin bayilere devredilmesine iligkin Bayilik
Sozlesmesi’nin,

a. 6.5. maddesinin 2002/2 sayili Dikey Anlagmalara lligkin Grup Muafiyeti
Tebligi'nin 4/a hukmune uygun hale getirilmesi halinde 2002/2 sayili Dikey
Anlasmalara lliskin Grup Muafiyeti Tebligi’nden yararlanabilecegine,

b. S6z konusu maddenin 2002/2 sayili Dikey Anlagmalara iliskin Grup Muafiyeti
Tebligi'nin 4/a hukmune uygun hale getirimemesi halinde bireysel muafiyet
alamayacagina,

c. Sozlesmenin yukarida yer verilen degisiklik yapilarak 60 gun igerisinde
Rekabet Kurumu’na bildirilmesine, bu degisikligin yapilmasi suretiyle ilgili
maddenin Teblig ile saglanan grup muafiyeti kapsamina girecegine

OYCOKLUGU ile karar verilmistir.

13



06-04/59-17

26.01.2006 tarih ve 06-04/59-17 sayili Kurul Karari’na

KARSI OY GEREKGESI

ilgili Kurul Karar’nda, Dogan Dagitim Satis ve Pazarlama A.S.’nin dagitimini
yapmakta oldugu yayinlar ile sair medya digi UrUnlerin dagitim, pazarlama ve satis
yetkisinin bayilere devredilmesine iligkin Bayilik Sézlesmesinin, 6.5. maddesinin
degistiriimesi sartiyla grup muafiyetinden yararlanabilecegi hikme baglanmistir.

Uriinlerin niteligi, ilgili pazarin yapi ve diger 6zellikleri ile rekabetin dnemli
Olcude sinirlanmayacagi, ustelik bu durumun tiketicinin de yararina olacagi hususlari
g6z o6nune alindidinda, Soézlesmeye mevcut haliyle, en azindan bireysel muafiyet
verilebilecedi dusluncesiyle, aksi yonde alinan Kurul Kararr’'na katilamiyoruz.

Mustafa Parlak Prof.Dr.Nurettin lfALDIRIMCI
Baskan Kurul Uyesi
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