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E. DOSYA KONUSU: Opak Lens San. ve Tic. Ltd. Sti.’nin toptan kontak lens satig

pazarinda sahip oldugu hakim durumu koétuye kullandig iddiasi.
F. IDDIALARIN OZETi: Basvuruda dzetle;

- Opak Lens San. ve Tic. Ltd. Sti.’'nin (OPAK) Turkiye’de kontak lens toptancisi
olarak 15 adet depo ile faaliyet gosterdigi ve bu pazarin %50’sinden fazlasini elinde
bulundurdugu; OPAK’in alimlarinin buyudk kismini Alcon Laboratuvarlar Tic. A.S.
(ALCON), Bausch + Lomb Saglik ve Optik Uriinleri Tic. A.S. (B&L) ve Johnson and
Johnson Sihhi Malzeme San. ve Tic. Ltd. $ti. (J&J)'nin Turkiye distributord Erem
Medikal Arastirma Danismanlik Tic. Ltd. Sti’den (EREM MEDIKAL) yapti§i ve bu
Ug ithalatgl firmanin kontak lens pazarinin %70-80’ine hakim oldugu ifade edilerek,
OPAK'In bu U¢ firma ile akdettigi so6zlesmeler ile pazarin diger oyunculara
kapanmasina sebep oldugu, lens depolarini pazar digina ¢ikarmayi ve belli bagsli

markalari bunyesinde toplayarak tekellesmeyi amacladigi,

- OPAK’In B&L marka kontak lensi diger lens toptancilarinin alis fiyatinin dahi altinda
sattigi, ayrica kontak lens UrlinU yaninda lens solUsyonu gibi Urlnleri bedelsiz
verdigi ve bu nedenle diger kontak lens toptancilarinin pazar disina itiimesine

sebep oldugu,

- OPAK’In ALCON ile yaptigi anlagsmalar ile belli Grinlerde ALCON markasi lens
solusyonunu hediye ettigi, Freshlook markali renkli kozmetik lenslerde ve
solUsyonlarda kampanyalar yaptigi, ALCON firmasinin bu kampanya ve &zel

sartlardan sadece OPAK’I faydalandirdigi,

- J&J firmasinin, OPAK'In yan sirketi CIHAN MEDIKAL A.S. (CIHAN MEDIKAL)
unvanli firma ile olan anlagmasi geredi bu sirketin ithal ettigi solUsyonlarin
sponsorlugunu ustlendigi ve bu solusyonlarin 2012 yilinda bedelsiz dagitildigi, 2013

yili icinde ayni anlasmanin planlandigi,

- Kontak lens ithalat¢isi VSY Varlibaglar Tic. Ltd. Sti. (VSY) ile OPAK arasinda
munhasir sézlesme iliskisi kuruldugu, bu nedenle VSY’nin ithal ettigi kontak lens
markalari Sofistik ve Amazon’'un gecgen yil 150-160 TL'ye satilirken, 2013 yilinda
fiyatinin 280 TL'ye ulastidi, VSY ile basvuru sahibi kontak lens toptancisi arasinda

da s6zlegsme olmasina ragmen urun temin edilemedigi,
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- OPAK ortaklari arasinda yer alan Orhan HARBI'nin sahibi oldugu Harbi Optik
unvanl firmanin web sitesinde, “buldugunuz en uygun fiyati séyleyin bizden %25
daha ucuza alin” seklinde bir reklam oldugu ve bunun rekabeti ihlal ettigi,

- Optisyenlik ile ilgili mevzuatta internet GUzerinden kontak lens satigi yasaklanmis
olmasina ragmen, en bluyuk U¢ kontak lens ithalat¢isinin (J&J, B&L ve ALCON)
kanuna aykiri sekilde internetten satis yapan toptancilara Grtin temin ettigi,

- Doktorlarin kontak lens satigi yapmasi yasak olmasina ragmen, bu U¢ buyuk kontak
lens firmasinin doktorlara kontak lens temin ettigi,

- OPAK’In Turkiye’de 15 farkl bolgede satis yaptigi, ancak her bdlgede uygulanan
fiyatlarin farklilastigi, 6zellikle karsisinda rakibin bulundugu bdlgelerde OPAK satis
fiyatlarinin rakibin maliyetlerinin altinda oldugu,

- OPAK’In ilan edilen liste fiyatlari disinda musterilerine 6zel iskonto ve promosyonlar
onerdigi,

- J&J, B&L ve ALCON’un esit konumdaki alicilara esit davranmadigi, ikili
anlasmalarla belli tesebbusler lehine imtiyazlar verdigi

ifade edilmigtir.

G. DOSYA EVRELERI: Kurum kayitlarina 22.03.2013 tarih ve 1741 sayi ile intikal eden
basvuru Uzerine hazirlanan 22.04.2013 tarih ve 2013-3-32/ii sayili ilk inceleme Raporu
02.05.2013 tarihli Kurul toplantisinda goérusulerek, 13-25/353-M sayi ile dnarastirma
yapilmasina karar verilmistir. Yapilan inceleme Uzerine hazirlanan 19.07.2013 tarih ve
2013-3-32/OA sayili Onarastirma Raporu goriisiilerek karara baglanmistir.

H. RAPORTOR GORUSU: ilgili raporda; OPAK'In toptan kontak lens satis pazarinda
4054 sayili Kanun'un 6. maddesini ihlal ettidine yonelik herhangi bir bilgi ve belgeye
ulasilamamis olmasi sebebiyle, anilan tesebbls hakkinda sorusturma acgilmasina gerek
olmadigi ifade edilmistir.

I.INCELEME VE DEGERLENDIRME
I.1. Hakkinda Onaragtirma Yapilan Tesebbiis: OPAK

Merkezi istanbul’da bulunan ve yurt genelinde 17 subesi ile faaliyet gésteren OPAK 2006
yilinda Turgay COSKUN ve Erol HARBI'nin esit ortakliginda kurulmustur. OPAK gerek
yurt iginde faaliyet gosteren ALCON, B&L ve J&J gibi tesebbuslerden temin ettigi gerekse
dogrudan ithal ettigi kontak lenslerin yurt icindeki optik magazalarina satis ve dagitimini
gerceklestirmektedir. OPAK kontak lens pazarinda toptanciligin yani sira perakendeci
olarak da faaliyet gdstermektedir. Dosya mevcudu bilgilerden; OPAK’in yurt iginden en
fazla alimi ALCON, B&L ve J&J’den gercgeklestirdidi; kontak lens satiglarinin Marmara
Bolgesi’nde yogunlastidi ve onu i¢ Anadolu Bélgesi'nin takip ettigi anlasiimistir.

OPAK, son yillarda yaptidi sube yatirnmlari ile satis ve dagitim agini yurt geneline
genisletmis ve gectigimiz iki yilda sirasiyla (.....) gibi olduk¢a yuksek bir buyime orani
yakalamigtir. OPAK'In yakaladigi bluyime hizina paralel olarak yurt i¢i kontak lens
pazarinin énemli bir kismini elinde bulunduran ALCON, B&L ve J&J'nin satiglari igindeki
OPAK alimlarinin payi da artig géstermistir.

1.2. ilgili Pazar ve Sektore iligkin Bilgiler
1.2.1. Turkiye Kontak Lens Pazari

Her yil 6nemli oranda blyutyen Turkiye kontak lens pazari blyuk 6l¢ide ithalata bagimli
olmakla birlikte, sinirli sayida yerli kontak lens Uretimi de mevcuttur. Pazarda agirlikli
olarak ALCON, J&J ve B&L tesebbuslerinin yani sira Teka, Cooper Vision, Zeiss, Soflon,
Elegance, Carrera gibi diger sirketler de faaliyet gostermektedir. Turkiye kontak lens

217



(10)

(12)

13-47/639-278

pazarinin toplam buyudkligune iliskin dogrulanabilir bir veri bulunmamaktadir. Ancak
EuromContact’'in acikladigi rakamlara gore; Turkiye kontak lens pazarinin 2010, 2011 ve
2012 yillarindaki yaklasik bayuklagu sirasiyla (.....)'dir.

1.2.2. ilgili Oriin Pazar

Kontak lensler gézin kirma kusurlarini dizeltmek amaciyla gozlige alternatif olarak
kullanilabilen korneanin 6n ylzeyine takilan merceklerdir. Kontak lensler goérme
bozukluklarinin (miyopi, hipermetropi ve astigmatizma vb.) ve bazi kornea hastaliklarinin
tedavisi ile kozmetik amacli olarak goz renginin degistiriimesinde kullaniimaktadir.

Kontak lensler; sert kontak lensler ve yumusak kontak lensler olmak Uzere iki ana
kategoride incelenebilir (cerrahi kontak lensler bu siniflandirmanin digindadir). Sert
kontak lensler, gaz gecirgeni olan ve gaz gecirgeni olmayan seklinde ikiye ayriimaktadir.
Yumusak lenslerin ise gunlik kullanilan 1 gan émuarla lensler, gunlik kullanilan 1 ay
omdarll lensler, 1 hafta kullanilan lensler1 hafta émurlG lensler, tedavi edici lensler,
biofokal lensler gibi degisik tipleri bulunmaktadir. Bu iki ana kategori disinda sert-
yumusak lens bilesimleri, torik kontak lensler, konvansiyonel kontak lensler, kozmetik
lensler gibi lens cesgitleri de s6z konusudur.

Bu acidan, kontak lenslerin tedavisinde kullanildiklari gérme bozukluguna, kullanim
sekillerine, kullanim amagclarina, imal edildikleri materyale, sagladigi konfora gore alt
kategorilere ayrilabildigi anlagiimaktadir. Dolayisiyla, dosya konusu ilgili Grin pazarinin
kontak lenslerin tlketici nezdindeki nitelikleri, kullanim amagclari ve fiyatlari agisindan
birbirleriyle ikame edilebilen kontak lens Urln gruplarindan mutesekkil alternatif ilgili Grin
pazarlari olarak tanimlanmasi mimkunddr. Bununla birlikte, arz agisindan her ne kadar
anilan kategorilerin her birisi ayri bir Uretim yontemi ile Uretilse de sektoérdeki firmalar, bu
kategorilerden sadece bir tanesinde degil, her birinde yer alacak sekilde faaliyet
gOstermekte, lens depolari da ayni sekilde hemen hemen her drin grubunun satis ve
pazarlamasini gergeklestirmektedir. Bu dogrultuda ilgili Grin pazari, “kontak lens pazari”
olarak belirlenmistir.

1.2.3. ilgili Cografi Pazar

inceleme konusu kontak lenslerin Tirkiye genelinde satis ve dagitiminin yapilmasi, 6te
yandan s6z konusu Urunudn satis ve dagitiminda cografi pazar tanimini etkileyecek
bdlgesel farkhliklar bulunmamasi nedenleriyle ilgili cografi pazar “Turkiye” olarak tespit
edilmistir.

1.3. inceleme ve Gériigmelerde Elde Edilen Bilgiler

OPAK genel merkezi ve subelerinde Raportorlerce yapilan incelemelerde OPAK'In lens
deposu olarak rakiplerini diglayici niyet icinde oldugunu gdsteren herhangi bir belge
bulunamamistir. Ayrica bazi musteri gruplarina rakiple galigip ¢alismamasina goére 6zel
Iskonto verildigine isaret eden herhangi bir bilgi ve belgeye de rastlanmamigtir.

Yuruttlen inceleme kapsaminda Raportorlerce gorisulen ALCON sirket yetkilisi 6zetle;
ALCON’un vyetkilendirmis oldugu bir distribatéran bulunmadigini, Turkiye’de 5400
civarinda optisyenin faaliyet gostermesi nedeniyle Ureticilerin butin optisyenlere
ulasmasinin mamkuin olmadigini, bu sebeple kendileri gibi lens Ureticileri ile ayni pazarda
¢alisan toptancilarin bulundugunu (lens deposu), ALCON’dan mal tedarikinde bulunan
gerek toptancilara gerekse diger kategorilerdeki musterilere esit kosullarda yaklasildigini,
indirim oranlarinin alim miktarina goére belirlendigini, bunun yani sira zincir magaza olup
olmamasina, magazalarin konumuna, tuketici aktivitelerine, kendileri icin stratejik 6nem
tasiyan arun gruplarinin noktanin toplam alimlari icindeki agirligina gore ek indirimlerin de
yapilabildigini ifade etmistir.
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Onarastirma kapsaminda Raportérlerce gérisilen Bilmer Optik Otomotiv ve Ambalaj Tic.
Ltd. Sti. Ortadi 6zetle; ALCON, B&L isimli saglayicilardan dogrudan, J&J'nin ise Tuarkiye
distribitéri EREM MEDIKAL'den Uriin temin ettiklerini, saglayicilarla yillik anlasmalar
yapildidini, depolarin bir dnceki yil cirolarina gore fiyat skalasinin belirlendigini, bunun
yani sira depolarin hacimlerinden fazlasini taahhit edebildigini, taahhatlerin Griin bazinda
degil de, para olarak sunuldugunu, taahhit yerine getiriimezse 1skonto alinamadigini dile
getirmistir. Hacme ve depolarin gictine gore indirim skalasi belirlendidi igin saglayicilarin
depolar arasinda ayrimcilik yaptiklarini disunmedigini belirten Yetkili, depolarin taahh(t
ettikleri ciroyu yakalayabilmek icin kiguk kar marjlariyla satabildiklerini vurgulamis ve
OPAK’In saglayicilardan destek aldigina inandigini, firmalarin hedefleri agisindan tahsilat
problemi yasamayacaklari buylk bir depoyla c¢alismayi tercih etmelerinin rasyonel
oldugunu ifade etmistir.

Raportorlerce gorusiilen Lens Medikal Optik Uriinl. ve Sag. Hizm. Tic. Ltd. Sti. Ortag
Ozetle; lens depolari arasindaki rekabetin fiyat anlaminda gergeklesmedigini, marka
bilinirligi ve bu baglamda depolarin ya da saglayicilarin markalarini kabullendirmeleri
zemininde rekabetin s6z konusu olabildigini belirtmistir. Saglayicilarla yillik anlasma
yapilarak lenslerin temin edildigini dile getiren Yetkili, saglayicilarin belirli hedefler igin
belirli indirimler 6ngoren fiyat skalalari hazirladiklarini, indirim kademelerinin ciro hacmine
gore belirlendigini, ancak bir depo buyumeyi hedefliyorsa dnceki yil cirosundan fazlasini
yapacagina iligkin taahhutte bulunarak daha fazla indirim alabilecegi kademeye
gecebilecegini, Uger aylk periyotlarla taahhutlerin tutturulup tutturulmadiginin kontrol
edildigini ve taahhdt tutturulmazsa prim verilmedigini, uygulamada afaki taahhutlerde
bulunuldugundan depolarin taahhutlerini yerine getiremedigini ifade etmistir. OPAK'In
ekonomik anlamda guglu ve iyi bir dagitim agina sahip oldugu icin hem satiglarinin
yuksek oldugunu, hem de buyldugu igin taahhitte bulunabildigini, bu nedenle en yluksek
indirimli kademede vyer aldigini eklemigtir. Saglayicilarin gigli olan firmaya destek
olmalarinin  normal oldugunu vurgulayarak, OPAK lehine ayrimcilik yapildigini
hissetmedigini belirtmistir.

Raportorlerce yapilan gérismede Selmed Medikal Tem. Tur. Gida Iins. Bil. San. ve Tic.
Ltd. Sti. Yetkilisi 6zetle; saglayicilarla yillik anlagsma yapildidini, depocularin saglayicilarin
sunduklari  parametrelerden kendilerine uygun olani tercih ederek taahhutte
bulunduklarini, taahhadu karsilayamazlarsa eski iskontolarin kesildigini, Gger aylik dort
donemde taahhit realizasyonunun kontrol edildigini ifade etmistir. Kademelerin
belirlenmesi ve kampanyalarda OPAK lehine ayrimcilik yapildigini hissetmedigini dile
getiren Yetkili, OPAK’In alim glcl nedeniyle ucuza satin aldigi Urtnleri daha dusuk fiyatla
piyasaya sunabildigini ifade etmistir.

l.4. Degerlendirme

Dosya konusu basvuruda esasen sikayet edilen husus OPAK'in, J&J, ALCON ve B&L’nin
destediyle pazarda hakim duruma geldigi ve yikici fiyat, segici fiyatlandirma yapmak
suretiyle rakiplerinin faaliyetini zora soktugudur. OPAK'In sikayete konu olan yikici fiyat,
secici fiyatlandirma gibi tek tarafli davraniglarinin 4054 sayili Rekabetin Korunmasi
Hakkinda Kanun (4054 sayili Kanun)'un “Hakim Durum” baslikh 6. maddesi kapsaminda
kotlye kullanma olarak nitelendirilebilmesi icin OPAK’In hakim durumda olup olmadiginin
degerlendiriimesi 6nem arz etmektedir. Ote yandan yapilan incelemelerde, OPAK’In
basvuruda yer aldigi sekliyle rakiplerini diglamaya doénuk bir niyet igcinde oldugunu
goOsteren ya da bu tlr uygulamalara giristigini gosteren herhangi bir bilgi ve belge de
bulunamamistir. Bu bakimdan; sikayete konu uygulamalarda bulunup bulunmadigindan
bagimsiz olarak OPAK’In, kontak lens pazarindaki hakim durumu ile J&J, ALCON ve
B&L’nin OPAK lehine ayrimcilik yaptidi iddialari asagida degerlendirilmistir.
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1.4.1. Hakim Durum Analizi

4054 sayili Kanun’un 3. maddesinde hakim durum, “Belirli bir piyasadaki bir veya birden
fazla tesebblisiin, rakipleri ve miisterilerinden bagimsiz hareket ederek fiyat, arz, lretim
ve dagitim miktari gibi ekonomik parametreleri belirleyebilme glici” olarak tanimlanmigtir.
Tesebblislin hakim durumda olup olmadiginin anlagilmasi igin birgok faktorin
degerlendiriimesi, pazarin ve tesebbusin yapisinin incelenmesi 6nem tasimaktadir. Bu
kapsamda hakim durumda oldugu iddia edilen tesebbisin pazardaki gucl, rakip
tesebbuUslerin pazara giris veya genislemeleri dntindeki engellerin varligi, alicilarin pazar
gucu ve pazardaki rekabetin durumu gibi kriterler degerlendiriimelidir.

OPAK esas itibariyla Ulkemizde sayilari yaklagsik 5400’e ulasan optik magazalarina
ALCON, J&J, B&L gibi yurt iginde faaliyet gosteren yerli ya da yabanci lens Ureticilerinden
temin ettigi ya da dogrudan ithal ettigi kontak lenslerin toptan satisini gergeklestiren bir
lens deposudur. Nihai tlketicinin kontak lens tedarik ettigi optik magazalari son yillarda
zincir optik magazalarin artis gostermesiyle yapisal bir donusim igine girmis, zincir
magazalarin sektordeki agirligr artmistir. Bu husus, zincir magazalarin yuksek miktarda
alim yapmalari sebebiyle lens depolari ile ¢alismak yerine dogrudan Uretici/ithalatgl
firmalar ile g¢alismalari, dolayisiyla Ureticiler kargisinda pazarlik glcine sahip olmalari
bakimindan énemilidir. (... TICARI SIR...). Bu agidan, dogrudan lens depolarinin misteri
kitlesini olusturan bireysel optik magdazalari ile rekabet halinde olan zincir optik
magazalarinin lens depolari Uzerinde rekabetci baski olusturacagi da ifade edilmelidir.

Ote yandan, ALCON, J&J, B&L gibi lens Ureticisi tesebblslerin bireysel optik magazalara
dogrudan satislari da bulunmaktadir. Bu bakimdan lens depolari kendi tedarikgileri ile de
rekabet icinde bulunmaktadir. Dolayisiyla, hékim durum kavrami bir tesebbUsun
saglayicilari, rakipleri ve musterilerinden bagimsiz olarak hareket edebilmesi seklinde ele
alindiginda, OPAK’In kontak lens pazarinda bagimsiz hareket edebilme gucune sahip
olmadigdi kanaati olugsmustur.

Ayrica, ilk sermaye, know-how, yasal mevzuat gibi kriterler agisindan sektore giris engeli
de bulunmamaktadir. Bu agidan pazarda potansiyel rekabet de Ust duzeydedir. Hakim
durumun en dnemli gostergelerinden olan pazar pay! dikkate alindiginda OPAK’in pazar
payl 2010 yili icin (.....); 2011 yili i¢in (.....); 2012 yih igin ise (.....) olarak ortaya
cikmaktadir. Pazar payinin ¢ok yuksek oldugu durumlarda dahi, potansiyel rekabet
unsurlari dikkate alinarak, ylksek pazar payl tek basina hakim durumun goéstergesi
olarak kabul edilmezken, (.....) seviyelerinde bulunan pazar payl bakimindan OPAK’In
hakim durumda bulundugu sonucuna ulagiimasi mimkuin gortlmemektedir. Bu baglamda
daha detayli bir analize gerek duyulmaksizin, OPAK’'In Turkiye kontak lens pazarinda
hakim durumda olmadigi kanaatine variimistir.

.4.2. OPAK’a ALCON, B&L ve J&J Tarafindan Ayricalik Tanindigi Yonundeki
iddialar

Dosya konusu basvuruda yer verilen iddialarin odaginda OPAK’a, B&L, J&J ve ALCON
tarafindan ayricalik tanindigi hususu yer almaktadir. OPAK'In toptan kontak lens
pazarinda hakim duruma gelmesinin, diger lens depolarina gore daha avantajli fiyatlarda
lens temin etmesinin arkasinda yatan neden olarak B&L, J&J ve ALCON’un OPAK’a
daha ylUksek oranlarda iskonto vermesi goOsterilmistir. Bu c¢ercevede, B&L, J&J ve
ALCON’dan zincir optik magazalar disindaki musterilerine uyguladiklari indirim oranlari
talep edilmistir.

Dosya mevcudu bilgilerden; J&J’'nin iskonto oranlarini alim miktarina goére kademeli
olarak belirledigi, 1skonto yapmak disinda herhangi bir maddi destek saglamadigi
anlasiimisg; J&J'nin son 3 yilda ilk bes musterisine uygulamis oldugu indirimlere
bakildiginda ise bu aciklamayi teyit eder nitelikte, ekstra indirim yaptigi bir muasteri
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gorulmemig, ancak OPAK’a diger musterilerle ayni veya daha az bir miktar 1skonto
uygulandigi saptanmistir. J&J firmasina atfedilen bir baska ayrimcilik iddiasi; J&J'nin
OPAK'In bagli ortakigi olan CIHAN MEDIKAL ile olan anlasmasi geredi CIHAN
MEDIKAL'in ithal ettigi sollisyonlarin sponsorlugunu ustlendigi ve bu sollsyonlarin 2012
yilinda bedelsiz dagitildigidir. Raportérlerce OPAK’ta yapilan gérigsmede; J&J'nin B&L ve
ALCON'un aksine lens solusyonu uretimi olmadigi, diger firmalarin kontak lenslerin
yaninda promosyon olarak solusyon verdikleri i¢in J&J'nin rekabetgi bir tepki olarak kendi
urinleri yaninda verilen solusyonlarin bedelini Ustlendigi, s6z konusu sollsyonlari
rakiplerinden temin etmek yerine OPAK’tan saglama yolunu sectigi ifade edilmistir.

ALCON'’un cevabi yazisinda; kontak lens satislarinda uygulanan indirim oranlarinin alim
miktarina bagli olarak tespit edildigi, 2010 ve 2012 yillarina iligkin indirim oranlarinin her
bir Urin 6zelindeki alim hedefi dizeyine gore, 2011 yili indirim oraninin ise genel alim
hedefi dogrultusunda belirlendigi ifade edilmigtir. Bu kapsamda ALCON'’dan kontak lens
alimi gerceklestiren tesebbuslerin yararlandigi indirim oranlar kiyasladiginda; indirimlerin
arin gruplari bazinda alim hedeflerine gore belirlendigi 2010 yilinda, AirOptix Toric trin
grubunda OPAK (.....) oraninda indirim alirken, rakibi Lens Medikal’in (.....) oraninda
indirimden faydalandigi anlasiimistir. 2010 yili OPAK’In rakiplerine goére daha az ya da
daha fazla indirim aldigi Ornekleri arttirmak mumkundur. 2011 yilina bakildiginda
OPAK'In (.....) ile ATASUN OPTIK'ten (.....) daha az, Lens Medikal’den (.....) daha fazla,
degisen oranlarda indirimden yararlanan GOZ GRUP OPTIK ile hemen hemen ayni
oranlarda indirimden faydalandigi gortlmasttr. 2012 yilinda ise OPAK'In toriklerde (.....),
kozmetiklerde (.....) oraninda, Lens Medikal'in toriklerde (.....), kozmetiklerde
(.....)oraninda indirim aldid1 belirlenmistir.

ALCON’un ilk bes musterisine son Ug¢ yilda uyguladidi indirimlere iligskin dosya mevcudu
tablolara dayanilarak verilen bu drneklerin arttiriimasi mamkuindir. OPAK'In ALCON’dan
yararlandidi indirim oranlarinin rakiplerinin altinda da kalabildigi, rakiplerinin Gzerine
ciktigr donemlerdeki farklarin ise makul derecede oldugu ve bu durumun OPAK’In alim
miktarinin rakiplerine gore fazla olmasiyla agiklanabilece@i kanaatine ulagiimistir.

B&L tarafindan saglanan bilgilerde; musterilerin G¢ grup altinda olmak Uzere bireysel
magazalar, zincir magazalar ve toptancilar olarak degerlendiriimeye tabi tutuldugu ve
indirim oranlarinin alim miktarina goére sekillendigi ifadesi yer almaktadir. B&L’nin
OPAK'In da yer aldigi lens toptancilari kategorisindeki musterilerine yaptidi indirim
oranlari incelendiginde, OPAK ve Lens Medikal’in diger toptancilara gére daha yuksek
oranda indirim aldiklari goéraimuagtur. Ancak, 2010 yilinda OPAK’in alimlarinin en yakin
rakibi Lens Medikal'in alimlarinin (.....) kati kadar; 2011 yilinda (.....) kati kadar; 2012
yilinda (.....) kati kadar oldugu ve diger lens depolari ile farkin ¢ok daha fazla oldugu
hususlari dikkate alindiginda, OPAK’In daha yuksek oranda indirim almasinin ticari
rasyonalite ile bagdastigi sonucuna ulasiimaktadir.

Ote yandan, B&L’nin lens depolari ile yaptigi satis anlasmalari da incelenmis ve OPAK ile
akdettigi “2012 Yillhik Satis Anlasmasi’nin “Anlagsma Sartlari” baslikli bolumuande; “Yillik
hedefe (.....) ulasiimasi durumunda Opak lens, ciro primi tablosuna gére (.....) primi alma
hakkina sahiptir. Bu orandan ciro primi alabilmek igin driin bazinda alim hedeflerinin
gerceklestirimesi gerekmektedir.” hUkmunun yer aldigi goériimustir. Bu baglamda; B&L
tarafindan tayin edilen indirim oranlarinin alim miktarina bagl olarak dedgistigi, esit
durumdaki alicilar arasinda ticari rasyonalite ile aciklanamayacak bir ayrimciligin
yapilmadigi satis anlasmalarindan teyit edilmigtir.

Bu cergcevede, ALCON, J&J ve B&L tarafindan yapilan iskonto oranlarinin alim hedefine
bagli olarak belirlendigi, rakiplerine oranla ¢ok yuksek miktarda alim yaptigi realitesi
dikkate alindiginda dahi OPAK’in yararlandigi indirimlerin rakiplerinden buyuk o6lgude
farklilagsmadigi kanaati hasil olmustur. Ayrica, OPAK ile ayni pazarda faaliyet gosteren
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lens depolari ile yapilan goérismelerde; ALCON, J&J ve B&L’nin OPAK lehine ayrimci
uygulamalarda bulundugu yonunde herhangi bir géris beyan edilmemistir. ALCON, J&J
ve B&L'nin indirim oranlarini ahim miktarina gore belirledigi, OPAK’In sube yatirimlarini
arttirmasina bagli olarak daha yuksek hacimlerde mal tedarikinde bulunmasinin OPAK’In
daha ylUksek indirim oranlari alabilmesine imkan tanididi ifade edilmigtir. Dolayisiyla,
dosya konusu iddialar agisindan 4054 sayili Kanun'un ihlal edilmedigi kanaatine
ulasiimistir.

J. SONUC

Dlzenlenen rapora ve incelenen dosya kapsamina gore, 4054 sayili Kanun'un 41.
maddesi uyarinca sikayetin reddi ile sorusturma acgilmamasina OYBIRLIGI ile karar
verilmigtir.
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